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Architects of Continuity™

Vertiv veille a,ce que votre infrastructure numérique fonctionne g
en continu et évolue avec votre entreprise

-

Accompagner les clients a I'échelle mondiale avec un portefeuille de solutions et de services d’alimentation électrique,
de refroidissement et d'infrastructure IT.

Liebert® Geist™ Avocent® Netsure™ Cybex™
Alimentation AC PDU en rack Gestion IT Systémes dénergie DC Gestion IT
et Refroidissement
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Architects of Continuity™

Offre

Solutions et
infrastructure critique

STATUT
Public (NYSE : VRT)

Infrastructure IT et Edge

Services et solutions logicielles

. . . . ) CHIFFRE D’AFFAIRES
Gamme compléte de solutions et de services d'alimentation

électrique, de refroidissement et d'infrastructure IT et Edge 5 milliards USD
(exercice 2021)
Géographie ‘
SIEGE SOCIAL
International : Westerville, '
Amériques OhiO, Etats-Unis
EMEA Régional : Chine, Inde,

Philippines et Italie

AP

EMPLOYES

Environ 24 000 dans le monde
Une présence et un rayonnement global s'appuyant sur un réseau
logistique international

PRINCIPAUX CLIENTS

Marchés cibles Alibaba, Alstom, America Movil,
AT&T, China Mobile, ,
Equinix, Ericsson, Reliance,
Siemens, Telefonica, Tencent,

Datacenters Verizon et Vodafone

Communications

Commerce et Industrie

Des clients présents sur les secteurs d’activité
les plus critiques au monde




Histoire de Vertiv
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La combinaison de l'esprit d’entreprise d’'une start-up et des ressources et de I'envergure d’'un leader établi.

1965

1987 2000

2001

Création de Liebert Corporation,
premier fabricant de climatiseurs
pour salles informatiques (CRAC)

2010

ENP acquiert Chloride® -
solutions d'alimentation
électrique personnalisables pour
les applications industrielles

2016

En tant qu’entreprise autonome,
Vertiv développe ses capacités et renouvelle
son engagement vis-a-vis de ses clients et de

sa mission : fournir des services de conception,

d'implémentation et de maintenance des
infrastructures sensibles ouvrant de nouvelles
possibilités aux clients

Emerson fait I'acquisition de Liebert®
Corporation - désormais pionnier
du refroidissement, de la protection
électrique des systemes IT

Emerson crée I'entreprise Network
Power (ENP) - integre sous une méme
marque les différentes technologies
diinfrastructures critiques

2009 2006

ENP fait l'acquisition d’Avocent -
fournisseur de logiciels de
processeurs de service, de gestion
de datacenters et de solutions KVM

ENP fait l'acquisition de la société
allemande Knurr AG - fournisseur
leader de systemes de racks

2017 2018

Vertiv vend I'entreprise ASCO® et
continue de se concentrer sur les
infrastructures numériques

Vertiv réalise ses trois premiéres
acquisitions, Energy Labs, un fabricant
américain de systémes de traitement
dair sur mesure ; Geist, un fabricant
leader de PDU en rack ; et les contrats
de maintenance de MEMS, une
entreprise britannique de maintenance
de production dénergie

ENP renforce sa présence
en Asie - rachat d’Avansys
et création dENP India

2004

ENP fait l'acquisition de I'usine pour
installations outdoor et systemes
d'alimentation de Marconi - développement
de solutions pour les télécoms

yieyie

Vertiv fait son entrée a la Bourse
de New York suite
a un regroupement d'entreprises avec
GS Acquisition Holdings Corp
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- Alimentation AC

Onduleurs line
interactive, monophasés

Services et triphasés on line Refroidissement
Gamme compléte de Refroidissement de rack, en rangée
services pour l'installation, la et de salle avec options de détente

maintenance et I'assistance directe ou d’eau glacée

Notre offre

£
\ 24

Gestion Solutions intégrées
d’infrastructure Infrastructure gérée intégrée
Solutions de surveillance pour pour les applications Edge
équipements informatiques o

Gestion IT Racks et PDU en rack
Acces sécurisé a distance Multiples dimensions de rack et
aux appareils IT fonctionnalités de PDU en rack



Avantages et pré-requis

Prenez une longueur d’avance

Vertiv est un leader mondial dans la fabrication et la maintenance
d'infrastructures IT critiques. Grace a son matériel, ses logiciels

et ses outils d'analyse, Vertiv résout les principaux défis auxquels
sont confrontés les datacenters et les sites Edge, les réseaux de
communication et les installations commerciales et industrielles
d’aujourd’hui.

* Solutions d'infrastructure completes, rapidement configurables

et homogénes globalement.

* Nous sommes le numéro 1 des onduleurs triphasés en Europe
de 'Ouest (source IHS).

* Nous soutenons tous les principaux acteurs du Cloud dans
leurs datacenters.

* 80 % des nouveaux datacenters de colocation ont déployé
une infrastructure critique Vertiv en Europe de I'Ouest en 2018.
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Gestion
a distance

PDU en rack

Onduleurs

Racks et -
solutions

intégrées

Services

Logiciels et
commandes

de rack et de
stockagg



Programme Partenaires

Notre Programme
Partenaires

Le Programme Partenaires Vertiv

est concu pour permettre aux distributeurs

et aux revendeurs de répondre aux demandes
complexes des clients en matiere d’Edge
Computing, de numérisation et autres
tendances innovantes auxquelles sont
confrontées les datacenters et le paysage

IT au sens large. Voici les raisons de devenir
notre partenaire :

Pas surdistribué

Réduit considéra-
blement le besoin de
concurrencer vos pairs
pour la méme activité.

Premier fournisseur mondial
d’infrastructure IT critique

Notre portefeuille vous
donne acces a l'une des
plus grandes opportunités
de développement du
marché IT grace aux
marques phares telles
que Avocent® Cybex™,
Geist™ et Liebert®.
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Marges élevées

Des marges élevées

pour vous faire réaliser un
maximum de bénéfices
tout en restant compétitif
sur le marché.

Des décennies d’expertise
dans le secteur

nous ont permis

de développer un
portefeuille exhaustif
et une équipe experte.



Programme Partenaires a VERTIV.

Programme Partenaires Vertiv primeé

Comme dans tout véritable partenariat, nous sommes conscients que pour réussir, il faut qu’il soit mutuellement compris et qu'il réponde
aux besoins, aux objectifs et aux ambitions des deux parties. Sans ce point de départ, notre partenariat ou tout autre partenariat ne durera
que jusqu’a ce que quelque chose de mieux se présente. Non seulement nous disposons d’'un programme offrant des récompenses
financiéres dés le premier niveau, mais nous veillons également a maintenir la communication tout au long du partenariat.

Afin de comprendre nos partenaires, votre opinion nous intéresse. Nous garderons le contact par téléphone, par e-mail, via les réseaux
sociaux, le cas échéant. Mais si nous n’avons pas été en contact récemment, n’hésitez pas a nous contacter.

¢

Travailler en partenariat avec Vertiv était déja une évidence en raison de sa position de leader sur le marché
mondial et de son offre de produit compléte. Le Programme Partenaires Vertiv n’a fait que renforcer cette
évidence, car il propose un large éventail d’avantages qui nous permettent de tirer le meilleur parti de ce que
Vertiv peut offrir.

Murtaza Loka
Responsable Finances et Achats chez Burhan Tec



Récompenses & reconnaissances Vertiv dans la région EMEA O VERTIV.
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Avantages et pré-requis ¢ VERTIV.

Niveaux de partenaire

Le Programme Partenaires Vertiv se compose de cing niveaux d’adhésion revendeurs. Vos récompenses augmentent avec la croissance
de votre activité Vertiv. Bénéficiez d'avantages et de récompenses en développant une expertise commerciale avancée, en vous engageant
dans une planification commerciale commune et en commercialisant les solutions Vertiv de maniére proactive.

Ve

PARTENAIRE SILVER PARTENAIRE GOLD PARTENAIRE PLATINUM

S

PARTENAIRE DIAMOND PARTENAIRE BLACK DIAMOND



Avantages et pré-requis
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Avantages du Programme Partenaires Vertiv %\ PARTENAIRE PARTENAIRE /@ PARTENAIRE PARTENAIRE PARTENAIRE
@ SILVER @ GOLD (Q/” PLATINUM ‘ @ DIAMOND @ BLACK DIAMOND
Remises
Deal Registration x x x x x
Remises sur les solutions x X x x
Programme Démo x x x x
Incentives
Programme d’incentives Vertiv (VIP) x x
Programme d’incentives Vertiv+ (VIP+) X
Programme e-VIP X X
Programme d’incentives individuelles Vertiv (i-VIP) x X x x x
Rabais X x x
Marketing
Coop/MDF x x
Centre Marketing x x X x x
Tableau de bord de leads x x x x x
Ressources co-marquées x x x x x
Bibliothéque de Ressources X x x x X
Développement Partenaire
Portail Partenaires x x x x x
Formation Vertiv X X X X x
Bibliothéque de webinars X X x x x
Outil Localisateur de Partenaires x x x x x
Programme de partenaire eCommerce x x x x
Solution Designer Tool x x x X x
Support avant-vente et technique X x x X x
Vertiv™ XR App - Outils de réalité virtuelle et augmentée X X x X X
Support projet sur site X X x X x
Responsable commercial dédié X x x
x x x x

Catalogue de produits Channel

@

NIVEAU DE PROGRESSION @

10

Revendeur
actif Vertiv

®

5 000 € de chiffre
d'affaires au cours
de I'année civile et
50 % d'intégration

>

=N
2
50 000 € de chiffre
d'affaires au cours
de l'année civile et

100 % d'intégration

®

100 000 € de chiffre daffaires
au cours de l'année civile

Q

250 000 € de chiffre daffaires
au cours de l'année civile



Programmes de développement partenaire
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Programmes disponibles pour enrichir votre expérience

en tant que partenaire Vertiv

Portail Partenaires

Le Portail Partenaires Vertiv est votre guichet unique pour tout
ce qui concerne Vertiv. A partir de celui-ci, vous aurez acceés aux
éléments suivants :

* Deal Registration

* Dernieres offres

® QOuitils Marketing et Aide a la vente
* Tableau de bord de leads

® Programmes d’incentives

® Programme de produits de démo
* Formations et certifications

* Informations produits

® Contacts, service et assistance

Programme Deal Registration

Le programme Vertiv Deal Registration récompense les partenaires
qui spécifient et vendent des solutions Vertiv, tout en protégeant leur
investissement dans la recherche et le développement de projets.

Programme d’incentives Vertiv*

Les programmes d’incentives VIP vous récompensent pour votre
travail accompli. Lorsque vous achetez des produits Vertiv éligibles
aupres de nos distributeurs agréés et que vous vous inscrivez au
programme VIP, vous recevrez des points bonus pour chaque tranche
de 100 euros de ventes. Chaque fois que vous vendez un produit,
vous gagnez des points qui peuvent étre échangés contre un large
éventail de récompenses. 1 Point Bonus = 1 EUR

e VIP+

Le programme VIP+ récompense les partenaires de niveau Platinum
pour avoir réalisé un chiffre d’affaires trimestriel minimum ; ils peuvent
obtenir deux fois plus qu'avec le programme VIP standard.

e e-VIP

Gagnez plus avec le Programme d’incentives eCommerce lorsque
vous atteignez un chiffre d'affaires trimestriel minimum dans la
gamme de produits eCommerce Vertiv.

e i-VIP

Nouvelle possibilité de cumuler des points individuels et de les
dépenser dans la boutique de récompenses. Les personnes sont
récompensées pour leur activité sur le Portail Partenaires.

* La disponibilité du programme VIP peut varier d'un pays a l'autre.

n
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Programmes de développement partenaire

Programme de rabais

Le programme de rabais Vertiv permet aux partenaires Platinum®, Diamond
et Black Diamond de gagner des récompenses financieres non plafonnées
pour la vente Vertiv et l'atteinte des objectifs de vente trimestriels.

Outils d’automatisation marketing

Le Centre marketing vous donne acces facilement au contenu et

aux outils marketing afin de renforcer votre notoriété sur le marché,
doptimiser la génération de demandes et de créer des prospects. La
plateforme d'automatisation marketing fournit aux partenaires des
ressources de-mails co-marquées prétes a l'emploi, des publications
pour les réseaux sociaux, des Google Ads et des pages de présentation.

Ressources co-marquées

La fonction de co-marquage vous permet de co-marquer des
documents tels que des brochures, des certificats, des catalogues,
des fiches techniques, des dossiers dapplication. La documentation
co-marquée est destinée a vous aider dans vos campagnes et
éveénements marketing.

Fonds marketing coop/MDF

Possibilité d'accéder aux fonds marketing accumulés en fonction
de votre chiffre d'affaires Vertiv sur tous les produits channel, ce
qui vous permet de réinvestir dans des activités de génération de
demande mutuellement bénéfiques. Disponible pour les partenaires
Diamond et Black Diamond.

* pour les partenaires Platinum, les rabais sont convenus au cas par cas et ne peuvent
pas étre combinés avec VIP+, qui est lavantage par défaut

Outils Localisateur de Partenaires Vertiv

Le nouveau Localisateur de Partenaires met les clients en relation

avec le bon partenaire Vertiv dans leur pays/région. Référencer votre
entreprise sur le localisateur vous permet de recevoir des demandes de
renseignements de la part d'acheteurs désireux d'acheter des produits
Vertiv. Tous les prospects provenant du Localisateur de Partenaires sont
accessibles et évalués dans le Tableau de bord de leads.

Tableau de bord de leads

Loutil Tableau de bord de leads centralise tous les prospects provenant
de différentes sources, quiil sagisse du localisateur de partenaires,

du centre marketing ou directement de Vertiv. Tous vos prospects sont
capturés et stockés dans un tableau de bord de leads personnalisé,
dans le Portail Partenaires.

Vertiv Solution Designer et Sélecteur de produits

Des outils qui permettent une configuration rapide et un devis

simple de solutions d'infrastructure IT cohérentes et validées a I'échelle
mondiale, adaptées a l'application spécifique d'un client a laide des
produits d'infrastructure Vertiv, vous permettant de trouver rapidement
et facilement la meilleure solution pour votre client.

Remises sur les solutions

Profitez de remises sur les solutions disponibles a tous les niveaux
de partenariat, a 'exception du niveau Silver. Soumettez un deal
registration approuveé avec votre demande de devis Vertiv Solution
Designer au distributeur pour demander votre remise recommandeée.


https://partners.vertiv.com/English/directory?AccountCountry=United%20Kingdom

Programmes de développement partenaire

Cours de formation et certification

La plateforme de formation Vertiv réepond a vos besoins de formation
en ligne et avec formateur afin que vous soyez a l'aise dans l'utilisation
des technologies Vertiv dans le cadre de votre vente de produits IT.
Elle vous aide a suivre votre propre développement professionnel tout
en aidant votre entreprise a améliorer sa rentabilité et sa compétitivité.

Bibliothéque de webinars

La bibliotheque de webinars Vertiv est un portail dédié ou vous
pouvez acceder a des dizaines de webinars couvrant une variéeté

de sujets, tels que les mises a jour de produits, les promotions, les
outils du portail, les lancements de programmes et bien plus encore.

Programme de produits de démo

Le Programme de produits de démo Vertiv a pour objectif de fournir aux
partenaires des produits a utiliser dans leurs labos, par leur support
technique et/ou dans leurs espaces de démonstration afin daméliorer
I'expérience client et daccélérer le cycle de vente. Ce programme est un
excellent moyen de résoudre les problemes de vos clients et d'accélérer
leur réussite en proposant des démonstrations pratiques des solutions.

Catalogue Channel IT

Offre une vue densemble détaillée du portefeuille Vertiv dédié au channel
avec les principaux avantages, les applications, les références, les
dimensions et bien plus encore.

Programme eCommerce Vertiv

Intégrez nos listes de produits exceptionnelles directement sur votre
site eCommerce et ayez l'esprit tranquille, puisqu'elles sont toujours
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a jour. Inscrivez-vous gratuitement aupres de I'un de nos fournisseurs de
syndication de contenu (GFK, ICECAT ou TWorldsync) pour obtenir des

flux d'informations produit en temps réel avec des listes optimisées pour
le SEO et 'UX. De plus, vous avez acces a des avantages VIP améliorés.

Outils de réalité virtuelle et augmentée

Lapplication Vertiv™ XR vous fait découvrir nos solutions d'infrastructure
numeérique. L'évaluation et la prise de décisions complexes en matiere
d'infrastructures critiques peuvent étre un défi. Vertiv™ XR est une
application mobile gratuite alimentée par la réalité augmentée qui

offre une expérience de recherche immersive dans une infrastructure
numeérique critique.

Vertiv™ Virtual Showroom

Vertiv™ Virtual Showroom offre une expérience immersive sur mobile

ou en réalité virtuelle de modéles 3D photo-réalistes, enrichie d'animations
attrayantes qui révelent les principes de fonctionnement et les principaux
avantages sous-jacents qui étaient jusqua preésent invisibles a l'ceil nu.
Vous pouvez apprendre a mieux connaitre Vertiv, vous promener dans

un datacenter de 1000 m? et découvrir comment nous aidons les
retailers a résoudre leurs problemes les plus urgents, soit dans notre
datacenter virtuel, soit dans notre centre virtuel dexpérience client.

Communications partenaires

Nous vous tiendrons informés des dernieres nouveautés grace

a des publications sur le portail, dune lettre d'info bihebdomadaire

ou mensuelle (en fonction de vos préférences), de webcasts trimestriels
et de notre sommet annuel des partenaires.



Notre offre

Portefeuille de produits channel

Racks Surveillance d’infrastructure

Vertiv™ VR Rack Vertiv™ Geist™ Moniteurs

Environnementaux
Vertiv™ Geist™ SwitchAir®
Vertiv™ Intelligence Director
Vertiv™ Power Insight
PDU en rack g
Vertiv™ Environet Alert
Vertiv™ Geist™ PDU en rack

Vertiv™ Geist™ ATS en rack
Solutions intégrées

VRC-S Systéme de micro

Cesticnlil datacenter Edge-Ready Vertiv™

Vertiv™ Avocent® ACS Console série

Vertiv™ Avocent® AutoView
Commutateur KVM

Vertiv™ Avocent® MergePoint Unity
Commutateur KVM

Vertiv™ Avocent® LRA
console LCD

Onduleurs monophasés

Vertiv™ Liebert® PSA Onduleurs
line interactive

Vertiv™ Liebert® itON Onduleurs
line interactive

Vertiv™ Edge Onduleurs line interactive

Vertiv™ Liebert® GXT-MT+/ RT+
Onduleurs on line

Vertiv™ Liebert® GXT5 Onduleurs
on line

Vertiv™ Liebert® APS Onduleurs on line

14

Gestion IT Refroidissement

Vertiv™ Avocent® DSView Vertiv™ VRC Refroidissement en rack IT
Vertiv™ Liebert® CRV Refroidissement
Solutions intégrées Ealanoesliodeieaby)
Vertiv™ SmartCabinet™

Surveillance d’infrastructure
Vertiv™ Avocent® ADX

Vertiv™ Environet
Onduleurs triphasés
Vertiv™ Liebert® ITA
Vertiv™ Liebert® ITA2
Vertiv™ Liebert® EXS
Vertiv™ Liebert® EXM2
Vertiv™ Liebert® APM

Solutions intégrées
Vertiv™ SmartRow™
Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

Onduleurs triphasés
Vertiv™ Liebert® EXL S1
Vertiv™ Liebert® NXC

Vertiv™ Liebert® APM Plus
Vertiv™ Liebert® Trinergy

Cube

Produits négociés

Refroidissement

Vertiv™ Liebert® CRV Refroidissement
en rangée (modéles CW)

Vertiv™ Liebert® PDX Refroidissement
périphérique (> 30kW)

Vertiv™ Liebert® PCW Refroidissement
périphérique

Vertiv™ Liebert® PDX Refroidissement
périphérique

Vertiv™ Liebert® HPC Refroidissement de salle

Vertiv™ Liebert® AFC Refroidissement de salle

Autres produits
Stockage d’énergie
Systémes d'énergie DC

Solutions hybrides



Rejoignez notre
Programme Partenaires
primé des aujourd’hui.

Une fois inscrit au Programme Partenaires Vertiv, n'oubliez pas de vous inscrire au
Programme VIP et commencez a recevoir des récompenses dés le premier jour.

0 Si vous avez déja un compte sur le Portail Partenaires Vertiv,
connectez-vous pour consulter les derniéres actualités !

Découvrez votre prochaine
infrastructure de datacenter
avec Vertiv™ XR App

g
fs
[=]

Suivez-nous sur :

fN Linkedin » YouTube f Facebook . Twitter

[%”] EMEAVertivPartnerProgram@vertiv.com
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